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H Advice @ multinational professional services network

We provide tailored advice,
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H Advice International Network (H.A.LN.) ¢ una rete professionale composta da studi legali, studi di
commercialisti e di revisori legali, societa di consulenza e professionisti che operano in questo settore da oltre
quarant’anni.

Il network assiste societa pubbliche e private, organizzazioni profit e non profit, nonché clienti privati,
offrendo un’ampia gamma di servizi integrati attraverso un approccio multidisciplinare.

I servizi del network sono erogati attraverso sette Business Unit specializzate: Legal, Tax, Advisory, Audit,
Accounting, Wealth e Real Estate.

Il network ¢ in grado di offrire soluzioni rapide a una vasta gamma di problematiche, fornendo assistenza di
alta qualita in un settore specifico oppure, se richiesto, un servizio di consulenza integrata per i clienti che
necessitano di supporto nella gestione patrimoniale.

La caratteristica distintiva di H Advice ¢ la capacita di combinare la conoscenza dei mercati locali con una
struttura internazionale, offrendo ai clienti un servizio completo, secondo le necessita.

Il nostro impegno ¢ ottimizzare le performance aziendali dei clienti e garantire risultati tangibili nel piu breve
tempo possibile, trasformando la conoscenza in valore per i nostri clienti, gli stakeholder e i mercati.

Ciascuno dei nostri professionisti e delle societa aderenti al network ¢ un’entita giuridica separata e
indipendente.

H Advice Ltd ¢ la societa di diritto inglese che rappresenta H Advice International Network nella regione EMEA,

coordinando le attivita delle member firms e garantendo I'applicazione coerente degli standard professionali,
dei metodi e della qualita dei servizi del network.
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Servizi completi a supporto del cliente e del suo family office
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La gestione dei grandi patrimoni richiede una
combinazione di _ competenze tecniche, visione
strategica e capacita di operare in contesti giuridici e
fiscali "differenti. Per questo il nostro network ha
sviluppato una divisione altamente specializzata nel
Wealth Planning, pensata per assistere individui e
famiglie HNWI, VHNWI e UHNWI nella tutela,
nell’organizzazione e nella crescita del proprio
patrimonio, sia personale che imprenditoriale. Ogni
mtervento nasce dall’analisi = approfondita delle
esigenze familiari e dalla definizione di obiettivi di
lun§0 periodo, affinche il patrimonio pgssa evolvere in
modo armonico e protetto nel corso delle generazioni.

Il nostro approccio integra competenze legali, fiscali,
societarie e immobiliari, permettendo di_affrontare
con metodo tutte le fasi della pianificazione: dalla
scelta degli strumenti di governance familiare alla
strutturazione di holding e veicoli di investimento
dalla protezione degli asset alla_pianificazione del
passaggio generazionale. Una particolare attenzione ¢
dedicata alle famiglie con presenza internazionale,
spesso caratterizzate da membri residenti in Paesi
diversi, asset detenuti in piu ElurlSdIZIOHI‘ e attivita
mgprendltorlah distribuite tra Europa, Medio Oriente
e Asia.

In questo contesto, la capacita di  coordinare le
implicazioni legali e fiscali nelle varie giurisdizioni
diventa essenziale. Grazie alla nostra presenza nelle
principali piazze globali, siamo_in grado di offrire
un’assistenza realmente transnazionale, supportando i
clienti nelle scelte strategiche legate alla mobilita
internazionale, agli investimenti cross-border, alla
protezione degli asset familiari e alla definizione di
strutture sostenibili nel medio-lungo periodo.

Un ruolo centrale ¢ rivestito anche dal settore
immobiliare, oggi componente chiave dei portafogli
dei grandi patrimgni. Mettiamo a disposizione una
competenza specifica nelle operazioni immobiliari
internazionali, includendo due diligence legali e fiscalj,
valutazioni, gestione delle trattative e ricerca di
opportunita off-market. Inoltre, grazie al nostro
network globale, siamo_ in_ grado di individuare
investitori privati e istituzionali per progetti di
sviluppo, acquisizioni e operazioni di valorizzazione di
immobili di pregio.

La nostra leadership nel contesto anglo-italiano e la
presenza consolidata in citta strategiche come Londra,
Bruxelles, Madrid, Dubai, Abu Dhabi, Singapore,
Gibilterra, Portomaso (St. Julian’s, Malta), Monaco,
Milano e Roma ci consentono di garantire ai clienti
accesso privilegiato a opportunita internazionali e a

una rete multidisciplinare integrata, in grado di
affrontare qualsiasi esigenza patrimoniale con
competenza, riservatezza e visione globale.

Grazie all’esperienza maturata, sotto il
marchiop H Wealth, H Advice International
Network offre consulenza in vari ambiti:

« protezione del patrimonio, con soluzioni
per mitigare 1 rischi di aggressioni
esterne; . o :

« pianificazione successoria, facilitando il
Fassag ip generazionale; =

- tutela dei soggetti piu deboli, assicurando
assistenza a e%ua a nel lungo periodo;

- gestione delle problematiche delle
aml%the internazionali,  coordinando
aspetti legali e fiscali tra piu giurisdizioni;

« assistenza_in transazioni immobiliari
cross-border, anche mediante due
diligence; : i

« organizzazione di aste competitive fra
privati.

La_Business Unit assiste i clienti sia
nell’individuazione delle soluzioni sia nella
loro strutturazione ed esecuzione.

H Aduvice International Network
31-33 High Holborn, Chancery Station House, London, WC1V 6AX

T. +44 (0) 20 3980 7201 (pbx) - T. +44 (0) 20 7189 2732
london@hadvice.com




